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Rozdziat 1 Prolog — dlaczego powstat ten e-book?
Witaj!

Ciesze sie, ze zdecydowates sie na zakup mojego e-booka — to znak, ze interesuje Cie
fotografia szkolna i chcesz zgtebic¢ temat, ktéry moze catkowicie odmieni¢ Twojg kariere
zawodowg. By¢ moze juz zajmujesz sie fotografig, a moze dopiero zaczynasz. Bez wzgledu
na to, na jakim etapie jestes — masz przed sobg ogromng szanse na rozwdj i stabilny,
dochodowy biznes w branzy, w ktorej tkwi ogromny potencjat.

Fotografia szkolna to co$ znacznie wiecej niz tylko zwykte, masowe cykanie fotek — to
tworzenie bezcennych wspomnien, do ktdrych dzieci i ich rodzice bedg wracaé przez cate
zycie. To takze wyjgtkowe potgczenie kreatywnosci z dobrze prosperujgcym modelem
biznesowym, ktéry pozwala nie tylko rozwija¢ pasje do fotografii, ale i budowac trwate relacje
z szerokim gronem klientéw. Majgc za sobg lata wspotpracy ze szkotami, postanowitem
podzieli¢ sie z Tobg swojg wiedzg i doswiadczeniem, tak bys mogt w petni wykorzystac
potencjat tej niezwyktej niszy fotograficznej.

Piszac tego e-booka, zwracam sie bezposrednio do Ciebie. Chce, abys czut sie prowadzony
krok po kroku, tak jakby$ miat obok siebie kogos, kto zna temat od podszewki i pomoze Ci
unikng¢ bteddéw, ktére sam popetnit na poczatku swojej drogi. Piszgc te ksigzke, skupitem
sie na konkretach — sprawdzonych metodach, ktére nie tylko pomogg Ci odnalez¢ sie w tej
niszy, ale réwniez pozwolg osiggng¢ sukces finansowy i zawodowg satysfakcje. Dla
utatwienia komunikacji bede zwracat sie do Ciebie w liczbie pojedynczej i w formie meskiej —
mam nadzieje, ze dzigki temu tres¢ bedzie bardziej ptynna i przystepna.

Pewnie sie zastanawiasz, dlaczego uwazam, ze fotografia szkolna to nisza z
nieograniczonym potencjatem? Juz spiesze z odpowiedzig. Uwazam tak, poniewaz
fotografia szkolna daje dostep do szerokiego grona klientéw w jednym miejscu, we
wzglednie krétkim czasie. Nie znam zadnej innej gatezi fotografii, ktéra dawataby takie
perspektywy. Nawigzanie wspotpracy z placéwkg oswiatowg otwiera jak za dotknieciem
czarodziejskiej rézdzki drzwi do setek rodzin, ktére chcg zachowa¢ wspomnienia swoich
dzieci w formie pigknych zdjec¢, ktére mozesz im zaoferowac¢. Co wiecej, rodzice,
szczegolnie gdy chodzi o ich pociechy, sg sktonni do inwestowania w takie pamiatki.

Zapewne styszates$ sformutowanie, ze ,na dzieciach sie nie oszczedza” prawda? W
przeciwienstwie do innych dziedzin fotografii tutaj nie musisz walczy¢ o kazdego klienta
osobno — to szkota staje sie Twoim naturalnym posrednikiem, dzieki ktoremu od razu
otrzymujesz baze klientow, ktérzy tylko czekajg na to, aby przekazac im piekne zdjecia ich
dzieci.

Nisza fotografii szkolnej to niezwykle rzadko spotykana w fotografii stabilnos¢. Coroczne
sesje szkolne to powtarzalne zlecenia i regularny dochdéd, a raz nawigzana wspotpraca z
placéwkg moze trwac¢ latami. Zadna inna dziedzina fotografii nie oferuje takiego poziomu
przewidywalnosci i mozliwosci diugoterminowej wspotpracy.



A teraz zastanéw sie nad innymi popularnymi gateziami fotografii:

Fotografia slubna — Kazdy slub odbywa sie tylko raz. Nawet jesli fotograf zbierze wiele
polecen, musi nieustannie szuka¢ nowych klientow. Pary miode nie wracajg co roku, by
ponownie zamoéwi¢ Twojg ustuge.

Fotografia cigzowa — Kobieta zachodzi w cigze zazwyczaj raz. W dzisiejszych czasach
rzadko zdarza sie, ze jest to 2-3 razy w zyciu.

Fotografia eventowa — Kazde wydarzenie, czy to koncert, konferencja czy firmowy
jubileusz, zdarza sie jednorazowo. Klienci nie wracajg regularnie, a znalezienie kolejnych
zlecen wymaga statej aktywnosci marketingowej i walki o kazde zlecenie.

Fotografia portretowa — Moze przynosi¢ state dochody, ale wymaga intensywnej promoc;i i
budowania renomy. Klienci nie majg powodu, by wraca¢ co roku lub czesciej, a konkurencja
w tej dziedzinie jest ogromna.

Fotografia produktowa — Wspotpraca z markami moze by¢ optacalna, ale nie zawsze jest
regularna. Co wiecej, biorgc pod uwage rozwoj Al — wydaje sie, ze wkrotce ta dziedzina
fotografii w ciggu najblizszych lat bedzie miata wiele problemow z utrzymaniem sie na rynku.

Fotografia rodzinna — Cho¢ klienci moga wracac¢ co kilka lat, nie ma tu statego, corocznego
zapotrzebowania. Wielu fotograféw zmaga sie z sezonowoscig i nieregularnymi zleceniami.

Widzisz juz réznice? Mam nadzieje, ze udowodnitem Ci, ze fotografia szkolna to wyjgtkowa
nisza, w ktérej stabilnos¢ i dtugoterminowe zlecenia idg w parze z ogromnym potencjatem
zarobkowym.

Raz zdobyty i zaopiekowany klient w formie placowki o$wiatowej pozostanie nim przez lata,
zapewniajgc Ci regularne dochody i poczucie zawodowego bezpieczenstwa. W moim
poradniku znajdziesz rowniez rady na to, jak utrzymywac state i pozytywne relacje z
placéwkami, ktére pozwolg Ci na to, aby przetozy¢ Twojg prace na sukces dtugofalowy.

Co jeszcze jest bardzo wartosciowego w niszy fotografii szkolnej? Moim zdaniem to, ze
twoje zdjecia bedg towarzyszy¢ dzieciom i ich rodzicom przez cate ich zycie. Czy jest co$
bardziej satysfakcjonujgcego niz sSwiadomos$é, ze dzieki Tobie Twoi klienci z nostalgig bedg
wracac do wspomnien lat dziecinstwa? Ta zalezno$c¢ to dla mnie najwieksza i niezwykle
satysfakcjonujgca zaleta tej pracy!

Ostatnig juz zaletg, ktérg chce przedstawi¢ w tym podrozdziale, jest czas Twojej pracy. Co
mam na mysli? Przede wszystkim to, ze sesje w szkotach bedziesz przeprowadzac z catg
pewnoscig w godzinach 8:00-14:00, czyli w standardowych godzinach pracy kazdego
,klasycznego” pracownika. Pozostatg czesc¢ pracy, ktorg bedziesz mie¢ do wykonania
gtéwnie przed komputerem, mozesz wykonywac¢ w dowolnym czasie — po pracy na etacie,
wieczorami, czy tez od samego rana — tutaj nie ma ograniczen, wiec z powodzeniem
mozesz te dziatalnosc¢ tgczy¢ z pracg na etacie lub tez z innymi typami fotografii, ktérymi by¢
moze sie zajmujesz na co dzien. Jezeli jestes rodzicem i masz dzieci — z autops;ji jako tata
dwojki dzieci wiem, iz bez problemu bedziesz w stanie potgczy¢ prace fotografa szkolnego z
obowigzkami rodzica.



O autorze

Jesli dotartes do mojego e-booka, zapewne ciekawi Cig, kim jestem. Jesli nie, musze Cie
zmartwi¢ — nie moge tego pomingé¢! Mam na imie Krzysztof, mam 33 lata (w roku 2025), a
moim najwiekszym skarbem sg dwodjka wspaniatych dzieci - 2-letnia céreczka oraz 5-letni
syn. Zyje w petni, realizujgc sie zaréwno w roli ojca oraz fotografa. Mojg najwiekszg podporg
i inspiracja jest moja kochana zona, Monika. Wspélnie tworzymy marke Migawkami, ktérg
budujemy od ponad 7 lat.

Tworcg marki Migawkami jest moja zona, Monika, ktéra z ogromng pasjg i zaangazowaniem
rozpoczeta naszg fotograficzng przygode. Jednak z czasem, gdy Monika zaszta w cigze po
raz pierwszy i drugi, to ja przejatem pateczke prowadzenia firmy. Cho¢ to ja wzigtem na
siebie odpowiedzialnos¢ za rozwdj naszej marki, decyzje wcigz podejmowalismy wspélnie,
wcigz zastanawiajgc sie jakie dziatania podjg¢ w celu dalszego rozwoju. To dzieki jej
wsparciu, zaufaniu i wspotpracy udato mi sie utrzymac firme na wlasciwej Sciezce, a to, co
widzisz dzisiaj, jest efektem naszych wspolnych staran.Cho¢ w duzej mierze to ja jestem
odpowiedzialny za tworzenie zdjec, to jednak wiele pracy, ktérg trzeba wykonaé po sesji, juz
przed komputerem, nalezy do mojej zony. To ona poswiecita mndstwo czasu na edycje
zdjeé i inne kluczowe zadania, ktore pozwolity naszej marce rozwing¢ sie i dotrze¢ do
miejsca, w ktorym jestesmy dzisiaj. Bez jej wktadu nie osiggnelibySmy tego, co mamy teraz.

Moja przygoda z fotografig rozpoczeta sie od branzy fotografii slubnej, ktéra stata sie moja
pasja, a obecnie jest jednym z dwdch gtdéwnych filardw mojej dziatalnosci. Dzieki
wieloletniemu doswiadczeniu udato mi sie wypracowac stabilng pozycje na rynku.

Z biegiem czasu poszerzatem swojg dziatalno$¢ o kolejne nisze fotograficzne. Zajmowatem
sie fotografig eventowg, miatem takze epizody z fotografig produktowg oraz
dokumentowatem réznorodnych imprez okolicznosciowych, takich jak komunie, chrzciny,
osiemnastki, rocznice itd. Kazdy z tych etapéw pozwolit mi zdobywaé¢ nowe umiejetnosci,
nawigzywac wartosciowe kontakty i poszerza¢ horyzonty zawodowe.

Jednak prawdziwym przetomem w mojej karierze okazata sie fotografia szkolna. Temat
pojawit sie zupetnie przypadkowo, gdy poproszono mnie o przeprowadzenie ses;ji
fotograficznej w szkole, do ktdrej uczeszczaty dzieci mojego kuzyna. Zawsze szukatem
nowych wyzwan i nigdy nie odmawiatem zlecen, ktére dawatyby mi szanse na rozwdj i
zarobek. Ta pierwsza sesja w szkole okazata sie punktem zwrotnym, ktory zapoczatkowat
wspotprace z placowkami edukacyjnymi. Z biegiem czasu moja oferta fotograficzna rozrosta
sie do blisko 10 placéwek, z ktérymi regularnie wspotpracuje. Dzi$ fotografia szkolna stanowi
jeden z kluczowych obszaréw mojej dziatalnosci, a nawigzane relacje z placowkami
pozwolity mi na dalszy rozwdj w tej niszy.

Przez te lata pracy zdobytem ogromne doswiadczenie i wiedze, ktére stanowig fundament
mojej dziatalnosci. Z biegiem czasu zdatem sobie sprawe, jak wielki potencjat drzemie w tej
niszy i zarazem jak mato oséb z branzy fotograficznej/ filmowe;j sie nig interesuje.
Bezsprzecznie, jest to duze wyzwanie, aby skutecznie wejS¢ w te nisze, ale poswiecony
czas i zaangazowanie odptaca ogromnymi mozliwosciami zarobkowymi, z ktérych niewielu
zdaje sobie sprawe. Fotografia szkolna to ogromny rynek, ktéry ma swoje specyficzne
wymagania, jednak daje réwniez wiele mozliwosci — zwfaszcza dla tych, ktorzy chcg
stabilnosci w branzy fotograficznej, a o to w dzisiejszych czasach bardzo trudno.



Dlatego postanowitem podzieli¢ sie moim doswiadczeniem i wiedzg, aby pomdc innym,
ktorzy chcg rozwijac sie w tej fascynujacej, ale petnej wyzwan niszy. W ciggu swojej kariery
popetnitem wiele btedow, ktére daty mi wiele cennych lekcji i pomogty mi unikng¢ wielu
putapek. Wszystkie te doswiadczenia postanowitem uwieczni¢ w tym poradniku, ktéry jest
wynikiem mojej wieloletniej pracy i pasji do pracy z dzie¢mi. Ten poradnik to m¢éj wktad w
rozwéj innych fotografow, ktorzy szukajg swojego miejsca na rynku i chcg wykorzystac
potencjat fotografii szkolne;j.

Jesli chcesz poznac tajniki tej branzy i odkry¢, jak zbudowaé dochodowy i stabilny biznes
fotograficzny, to ten e-book jest dla Ciebie. Moje doswiadczenie, pasja i che¢ dzielenia sie
wiedzg sprawiajg, ze moge z petnym przekonaniem powiedzie¢, iz jestem autorem, ktory
pomoze Ci w zdobyciu sukcesu w tej wymagajgcej, ale jednoczesnie niezwykle
satysfakcjonujgcej dziedzinie.

Nie przedtuzajgc — czas, aby$ odkryt Swiat fotografii szkolnej i nauczyt sie, jak stworzy¢
biznes, ktéry przynosi zaréwno porzadne zyski, jak i ogromng satysfakcje!

O jakim potencjale rozmawiamy?

Na samym poczatku warto pochyli¢ sie nad liczbami, ktére pokazg Ci, o jakim potencjale
rozmawiamy. W Polsce w roku szkolnym 2023/24 dziatato okoto 14 tysiecy szkot
podstawowych, z czego 88,7% z nich to placéwki publiczne. Ponadto, w kraju funkcjonuje
ponad 22,5 tysigca placéwek wychowania przedszkolnego, w tym przedszkola, oddziaty
przedszkolne w szkotach podstawowych oraz punkty przedszkolne. Taka liczba szkot i
przedszkoli stanowi ogromny potencjat, ktory tylko czeka na to, aby przedstawi¢ mu Twojg
oferte!

Placowki oswiatowe to doskonate miejsce na rozwdj Twojego biznesu fotograficznego.
Przedszkola i szkoty podstawowe dajg dostep do szerokiej grupy odbiorcéw, a ogromna
liczba placowek sprawia, ze rynek fotografii szkolnej w Polsce wcigz pozostaje wzglednie
stabo zagospodarowany. Jesli zaczniesz dziata¢ juz teraz, mozesz zbudowac solidng baze
klientow i zapewni¢ sobie regularne zlecenia na dtugie lata.

Statystycznie, w sredniej wielkosci miescie w Polsce, w promieniu 30 km od Ciebie, mozna
spodziewac sie okoto 20-30 szkot podstawowych i przedszkoli, przy zatozeniu, ze obszar ten
obejmuje zardbwno miasto, jak i pobliskie miejscowosci. Warto zauwazy¢, ze liczba ta moze
sie rozni¢ w zaleznosci od regionu, gestosci zaludnienia oraz rozwoju infrastruktury
edukacyjnej na danym obszarze. W wigkszych miastach i aglomeracjach moze by¢ ich
znacznie wiecej, natomiast w bardziej wiejskich rejonach liczba ta moze by¢ mniejsza. Jezeli
mieszkasz w duzym miescie lub aglomeracji, uwierz mi, ze w Twoim niedalekim sgsiedztwie
znajdziesz dziesigtki szkdt, ktére potencjalnie mogg byé¢ zainteresowane wspétpraca.

Pamietaj, ze kazdy ceni sobie stabilnos¢. Jesli trafisz na szkote/ rodzicow zadowolonych z
Twojej pracy, ostatnig rzecza, o ktérej bedg myslec, jest coroczna zmiana fotografa i
narazanie sie na niepewnos¢ co do koncowego efektu wspétpracy. Takie ryzyko stwarza
zawsze potencjalna zmiana fotografa. To oznacza, ze jesli pokazesz peten profesjonalizm,
zaangazowanie i atrakcyjne ceny masz duze szanse na dtugoterminowg wspotprace.
Oczywiscie, zdarzy sie, ze w niektdrych szkotach z réznych przyczyn wykonasz tylko jednag
sesje — i to jest w porzadku. Kazde zlecenie to okazja do doskonalenia warsztatu i



budowania relaciji, ktére przy Twojej konsekwenciji, krok po kroku zaprowadzg Cie do
sukcesu.

Co wiecej, na podstawie wiasnego doswiadczenia wiem, ze jakos¢ wykonywanych zdje¢ w
wielu placowkach pozostawia wiele do zyczenia. Sesje czesto wykonujg fotografowie, ktorzy
od lat dziatajg w tej samej szkole, a ich prace nie spetniajg oczekiwan rodzicow, bo sg
zawsze takie same i ich w zaden sposéb nie zaskakujg. W wielu przypadkach rodzice
chcieliby zmiany fotografa, ale szkota po prostu nie ma nikogo, kto zajatby sie
poszukiwaniami nowego fotografa. W takiej sytuacji znajduje sie wiele szkdt, gdzie rozmyta
odpowiedzialnos¢ w wyborze fotografa doprowadza do sytuacji, gdzie przez wiele lat nic sie
nie zmienia. | tutaj pojawia sie Twoja szansa! Jesli trafisz do takiej placéwki i przedstawisz
ciekawg oferte z nowoczesnym, atrakcyjnym portfolio, pokazesz sie z dobrej strony,
bedziesz mity i pokazesz profesjonalizm, masz ogromne szanse na zdobycie pierwszego
Zlecenia. A kiedy otrzymasz szanse na pokazanie swoich umiejetnosci, droga do statej
wspotpracy bedzie o wiele tatwiejsza.

Czego dowiesz sie dzieki temu e-bookowi?

e Jak pozyskiwacé szkoty do wspétpracy, nawet jesli dopiero zaczynasz swojg przygode
z fotografig szkolna.

e Jak budowac relacje z dzie¢mi, rodzicami i personelem szkolnym, aby zyskac ich
zaufanie i sympatie.

e Jak skutecznie przygotowac sie do sesji zdjeciowej? Przeprowadze Cie przez proces
wyboru odpowiedniego sprzetu, poprzez sprawng organizacje dnia zdjeciowego, az
po profesjonalng obrébke i skuteczng sprzedaz zdje¢ — kazdy etap ma kluczowe
znaczenie!

e Jak efektywnie i skutecznie sprzedawac zdjecia rodzicom, korzystajgc z metod, ktore
sprawdzajg sie w praktyce, tak aby zmaksymalizowac¢ Twoj zysk.

Jak wyceni¢ Twojg prace, aby byta optacalna i konkurencyjna.

Podziele sie z Tobg wieloma wskazowkami podpartymi konkretnymi przyktadami,
ktore pozwolg unikng¢ Ci btedéw poczatkujgcego fotografa szkolnego — dzieki,
czemu Twoj potencjat do osiggniecia sukcesu w tej branzy znacznie wzrosnie!

Brzmi interesujgco? No to zaczynajmy!



